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Synaptris Management Team 

Madan S. Kumar, Chief Executive 
Madan verfügt über umfassende Erfahrung in der Softwareindustrie und war an zahlreichen Softwareprodukten beteiligt.Bevor er zu Synaptris kam, war er Mitbegründer und CEO von Sasken Network Systems.Vor Sasken hat er das Softwareproduktgeschäft bei Lucent Technologies als Vizepräsident und Generaldirektor geleitet.Seine Berufserfahrung hat er sich durch Abstecher zu Unternehmen wie Ascend Communications, Stonybrook Software, MicroLand und Wipro GE erworben.Madan ist ein Computeringenieur vom Regional Engineering College in Trichy mit einem weiterführenden Abschluss in Management vom indischen Institute of Management, Bangalore.
Jeff Lechleiter, Chief Operating Officer 
Jeff ist eine erfahrene Führungskraft in Softwarefirmen, der leitende Funktionen in den Bereichen Verkauf, Kanäle, Marketing und Maßnahmen für zahlreiche Firmensoftwareangebote ausgeübt hat.Bevor er zu Synaptris kam, arbeitete Jeff 26 Jahre bei IBM, wo er vor Kurzem Vizepräsiden für Globale KMU-Software war und einen Umsatzstrom von mehreren Milliarden Dollar sowie ein globales Verkaufsteam managte.Während seiner Anstellung hat er regelmäßig jedes Quartal die Umsatzziele übertroffen und außerdem ein zweistelliges Wachstum über alle Segmente erzielt.Außerdem hatte Jeff im Laufe seiner Anstellung bei IBM verschiedene strategische Funktionen inne, wie z. B. Vizepräsident Lotus-Verkauf (Nord- und Südamerika), Vizepräsident Kanäle und Verkauf von KMU-Software (Nord- und Südamerika), Vizepräsident WebSphere-Verkauf (Nord- und Südamerika) und Direktor Software-Telefonverkauf (Nord- und Südamerika).Des Weiteren leitete er das weltweite Übergangsteam für die Integration von Rational in IBM, das die Firma mit über 3.500 Mitarbeitern für 2,1 Mrd. Dollar übernommen hat.Jeff hat einen Abschluss als Bachelor der Naturwissenschaften in Betriebswirtschaft von der Bucknell-Universität in Lewisburg, PA.
Paramasivam Venkataramasamy - Chief Technology Officer
Param ist der Leiter von Produktengineering und -unterstützung.Vor seiner derzeitigen Funktion war er Mitbegründer und Direktor von e-Brahma Technologies.Vor e-Brahma war er lange bei Tata Consultancy Services (TCS) beschäftigt, wo er an mehreren Großprojekten beteiligt war .Außerdem hat er vor seinem Eintritt in TCS als Fakultätsmitglied am Regional Engineering College (jetzt Nationales Institut für Technologie) in Trichy gearbeitet.Param ist ein Elektronikingenieur mit einem weiterführenden Abschluss in Computerwissenschaft vom Regional Engineering College, Trichy.Er verfügt über mehr als 18 Jahre Erfahrung in der IT-Industrie.
Balakrishnan Hariharan - Vizepräsident, Verkauf
Bala leitet den Verkauf für Nord- und Südamerika, Europa, den Nahen Osten und Afrika.Bevor er zu Synaptris kam, war er Regionalleiter (Services & Verkauf) für CSS Europa.Vor CSS arbeitete er bei großen IT-Firmen wie iLabs, Sify, Pentasoft und Pertech Computers Ltd. Bala, ein Ingenieur und MBA hat über 14 Jahre Erfahrung in Verkauf, Marketing und Geschäftsentwicklung in der IT-Industrie.
Edward Hasicka, Vizepräsident für Verkauf, Nord- und Südamerika
Eddie, der bei Synaptris den Verkauf in Nord- und Südamerika leitet, ist schon seit den Anfängen der Branche in Führungspositionen tätig.Vor seiner derzeitigen Funktion arbeitete er über 21 Jahre bei IBM, zuletzt als Direktor für Globalen Verkauf an mittelständische Unternehmen, wo er den wachstumsstarken Softwaremarkt in den Bereichen Verkaufsdurchführung, Strategie, Programme und weltweite Markteinführung anführte.Von Beginn seiner Karriere bei IBM an steigerte Eddie die Geschäftszahlen bei Software für Endbenutzer und zog Nutzen aus zahlreichen Start-up-Gelegenheiten für IBMs Softwaregruppe.Er trug wesentlich zur Begründung der Absatzdynamik für zahlreiche neue Angebote bei, die IBM auf den Markt brachte, wie e-Commerce, e-Business-Software und WebSphere-Geschäftslösungen.Eddies war in seiner Karriere in zahlreichen Bereichen tätig, einschließlich Geschäftsleitung, Verkauf, Marketing, Systemengineering und visuelles Design.

Er kam direkt nach seinem Studium der Computerwissenschaft am New York Institute of Technology in Old Westbury, New York, zu IBM.
Ravin Carr - Direktor, Marketing
Ravin ist verantwortlich für Marktanalysen, Wettbewerbspositionierung und Marketingstrategie & -maßnahmen. Ravin verfügt über umfassende Erfahrung in Verkauf und Marketingstrategie & -maßnahmen.Bevor er zu Synaptris kam, war er Marketingleiter für die Strategische Geschäftseinheit Produktlebenszyklusservices bei der CSS (Cybernet-SlashSupport) Corp. Neben seinen 7 Jahren im Marketing für Softwareprodukte und -services verfügt er außerdem über Erfahrung in Telekommunikationsdiensten und Gesundheitsvorsorgeprodukten.Ravin hat einen weiterführenden Abschluss in Management (MBA, Marketing) vom Regional Engineering College (jetzt Nationale Institut für Technologie), Trichy.
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